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Andra kvartalet 2018

- Intékterna fér andra kvartalet uppgick till 0 (275) TSEK

- Rorelseresultatet efter finansiella poster var -2 681 (-3 548) TSEK, vilket ar en minskning av kostnaderna med ca 25 procent
Forsta halvaret 2018

- Intakterna for halvaret uppgick till 1,4 (620) TSEK
- Rorelseresultatet efter finansiella poster var -5 317 (-7 560) TSEK, vilket visar pa en avsevard minskning av bolagets kostnader

- Femnya avtal med speloperatérer
Vasentliga handelser under andra kvartalet

- Paarsstamman valdes Karl Trollborg till ny ordférande. Styrelsens tidigare ordférande, Peter Liljestrand, avb6jde omval

- Arsstamman beslét om emission av teckningsoptioner samt 6verlatelse av teckningsoptioner till ledande befattningshavare och
styrelseledaméter

- Likviditeten starktes genom ett brygglan om 6,5 MSEK

- Avtal har tecknats med Grupo Veramatic (Jokerbet.es) och via plattformen, Twelve40 — Islandlotto och Wildcrypto. De nya avtalen innebar
att Take5Live nu aven finns i produktion i Storbritannien, Kanada och Brasilien

Viasentliga hidndelser efter periodens utgang
- Strategiskt férvarv av en portfélj med 30 casinospel
VD Lennart Gillberg, sammanfattar:

"Under forsta halvaret har vi bytt inriktning och pausat SpiffX Exchange till forman fér Take5Live. Vi har etablerat kontakter i en rad lander i
olika varldsdelar, tecknat avtal med plattformsbolag somii sin tur ger oss méjligheten att snabbare etablera oss bland speloperatérer varlden
over.

SpiffX har i juli deltagit pa massan World Gaming Executive Summit 2018 i Barcelona och métt stort intresse for SpiffX produkter. Vi har dven
fortsatt med integrering och certifiering av spanska spelbolag via plattformsbolaget, Tecnalis.

Take5Live-konceptet har nu ynglat av sig i en tennis och en basketprodukt som presenteras pa "Betting on Sports” méassan i London i
september.

Till sist - och kanske viktigast av allt - har vi efter kvartalets utgang gjort ett strategiskt férvarv av 30 casinospel, vilket ger en betydande
breddning av vart produkterbjudande och motsvarande 6kning av var intéktspotential”.

VD-kommentar
Omvandlingen fran B2C till B2B &r nu Klar.

Sedan jag tilltradde som VD har mitt fokus varit att pa styrelsens uppdrag omvandla bolaget fran B2C till B2B vilket idag &r genomfért och nu
avspeglar hela var verksamhet.

Vi har ocksa pabdrjat det jag kallade SpiffX version 2.0 under forra hosten, vilket innebar att bolaget ska ha ett tillrackligt stort utbud och
variation av spelprodukter for att upplevas som intressant pa vara respektive marknader. | andra kvartalet i ar har detta realiserats da vara
livespel utdkats till flera spel &n fotboll. Tennis och basket blir férst ut, sedan NFL.

Vi stravar efter att ha en sa kostnadseffektiv organisation och produktion som majligt och vi har under det gangna kvartalet sénkt vara
|I6pande kostnader med 25 procent jamfort med samma period férra aret.

De operatdrer som var i produktion och skapade intékter under andra kvartalet resulterade i marginella belopp som kommer att intéktsféras
under tredje kvartalet. Att omsattningen inte har kommit igang riktigt annu ar lite av en besvikelse dven om det forklaras av att integrationen till
nya plattformar och operatérer har tagit Iangre tid &n beréknat.

Erfarenheterna fran de operatérer som har varit i produktion under perioden ger oss dock vardefull information om spelarnas beteende och
underlattar att prognostisera framtida intakter. Fokus framéver ligger pa att prioritera intakter.

Casinospel

Vi har efter kvartalets utgang foérvarvat en portféli med 30 casinospel, produkter med potential att redan pa kort sikt skapa intdkter, men ocksa



att starka vart erbjudand-e som en stérre leverantér med ett storre utbud.

Den férvarvade spelportfélien omfattar spel som Roulette, Crabs, Poker, 21, Bingo och Slots med flera. Den har tidigare varit i produktion
under ett tiotal ar och vi haller nu pa med att marknadsanpassa spelen och i férlangningen dven anpassa dem fér mobila enheter.

Casinospelen har forvarvats av spelutvecklaren Keith Long, som genom affaren far en ledande roll inom SpiffX med ansvar fér kunder och
produktutveckling inom kasinosektorn. Keith Long har arbetat fér SpiffX pa konsultbasis under de senaste tolv manaderna och ansluter nu till
varat team som heltidsanstalld. Vi kan darfér dra full nytta av Longs stora erfarenhet plus omfattande natverk i branschen.

I samband med forvarvet har vi startat ett samarbete med tva erfarna utvecklingsbolag i Sydafrika som ansvarar for utveckling och anpassning
av vara casinoprodukter tillsammans med vara utvecklare i Stockholm.

Vi har redan inlett diskussioner med ett antal presumtiva kunder vad galler vara nyligen férvarvade casinospel. Spelen kommer att lanseras
under BOS-méassan i London den 18:e september tillsammans med vara nya livespel.

Marknader och fokus

SpiffX har fokus pa det som kallas oreglerade marknader i Afrika, Asien och Europa. Vi ar certifierade i Spanien och har en licens i
Storbritannien. Dartill beraknar vi att var Curacao-licens kommer att vara kompletterad med en B2B-licens pa Malta under andra halvaret
2018.

Natverk av operatérer och plattformar ger skalbarhet

Som jag tidigare har namnt har vi under senaste aret arbetat med att bygga upp ett distributionsnéatverk av spelplattformar och vi fér nu samtal
med ytterligare ett tiotal dar flera av dessa kommer att kunna vara avtalade fére arsskiftet.

Varje plattformsbolag har fran tio upp till ett hundratal speloperatérer knutna till sig. Det ger SpiffX skalférdelar vid inférsaljning till operatérer
som anvander samma plattformsldsning med ett minimum av integrationsarbete.

Sedan tidigare har jag havdat principen "Client get Client”. Vi ser redan nu effekten av den principen — tack vare en utdkad produktportflj
med casinospelen far vi ett betydligt stérre intresse bade hos befintliga och potentiella kunder.

Framfor oss

Fortsatt forsaljningsarbete, att kontraktera och driftsatta nya och i manga fall storre speloperatérer mojliggor storre intakter redan 2019.
Parallellt arbetar vi med att 6ka kdnnedomen om vara livespel hos befintliga operatorers kunder for att pa sa satt 6ka antalet spelare, men
aven skapa en 6kad omsattning pa befintliga spelare.

Redan nu kan vi konstatera att spelare anvander Take5Live pa en rad olika fotbollsmatcher och att samma spelare aterkommer vid flera
tillifallen.

Det ar med en utékad produktportfélj och manga avtal i hamn som vi nu under andra halvaret 2018 kan bdérja prioritera intékter, vilket kommer
att gagna saval bolagets kunder, samarbetspartners, aktiedgare som medarbetare.

Lennart Gillberg, Verkstéllande Direktor

Finansiell information

Periodrapporten Q3 2018 publiceras den 20 november 2018

Bokslutskommuniké publiceras den 20 februari 2019

Periodrapporten Q1 2019 publiceras den 14 maj 2019

Arsstamma kommer att hallas i Stockholm den 21 maj 2019

For mer information hanvisar vi till den fullstdndiga delarsrapporten som finns publicerad p& bolagets hemsida: http://spiffx.se

Kontaktperson: Lennart Gillberg, VD och styrelseledamot tel: 076-010 17 61, lennart@spiffx.com

Detta pressmeddelande innehaller insiderinformation som SpiffX AB &r skyldigt att offentliggbra enligt EUs marknadsmissbruksférordning.
Informationen ldmnades, genom ovanstaende kontaktpersons férsorg, for offentliggérande den 22 augusti 2018, kl. 08:30 CET

Spiffx &r en spelleverantdr som adresserar en ny vertikal pa bettingmarknaden.
Spiffx levererar innovativa mobilbaserade hybridspel till spel-, lotteri- och telekomoperatérer i behov av intaktsdrivande innehall. Med sina
hybridspel har bolaget hittat en egen nisch pa marknaden som ligger mellan traditionella sportspel och casinospel. Den operativa

verksamheten bedrivs i dotterbolaget Spiffx Curacao N.V. med licens nr N.V.#365/JAZ utfardad av Curacaos regering. Spiffx har &ven licens i
Storbritannien.

Spiffx AB ar marknadsnoterat pa Nasdaq First North och G&W Fondkommission ar bolagets certified advisor.



