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Jag har nu varit tf. VD i tre manader. Sedan jag tilltradde har jag ytterligare forsokt accelerera arbetet med att fokusera pa vara nischade
Take5-mobilappar som vi inledde i bérjan av 2017.

Med Take5 har vi hittat en egen nisch i spelmarknaden dar vi lagger oss mellan traditionella sportspel och casinospel. Vara Take5-appar ar
snabba sportspel med en "casinotouch” fér mobilen, en ny nisch i vilken vi vill vara ledande.

Vi har tagit fram fem appar hittills och vi arbetar med att ta fram fler. Eftersom det finns stora skillnader i vad som fungerar fran marknad till
marknad s& arbetar vi hart med att skapa varianter som tillgodoser s& manga som mgjligt. | takt med att vi breddar var produktportfélj blir vi
intressantare som leverantér och skapar konkurrensférdelar samtidigt som vi mutar in mer och mer av nischen.

Jag vill understryka att det ar ett tidskrévande arbete att fa igang nya kunder eftersom vi maste anpassa oss till kundens planering och
planerade uppdateringar nar det géller integrationsarbetet. Tiden fran kontrakt till produktion varierar darfér fran kund till kund, fran marknad
till marknad. Som laget &r nu ser det ut som vi har 2-3 operatérer i produktion innan februari manads utgang.

Licenser

Vi har nu en Curacaolicens vilket vi behéver for att kunna sélja vara Take5 produkter till operatérer som inte &r verksamma pa reglerade
marknader i Europa. Vi kommer ocksa att inom kort fa var licens for UK, som &r en reglerad marknad. Licensen ger oss méjlighet att driva
sportspel men framst att kunna vara en B2B-leverantér av Take5 pa den brittiska marknaden.

Vi har for att utdka vara mojligheter som leverantér av relevanta produkter initierat ett arbete med att utdka var licens pa Malta. Forra veckan
var jag dar och hade méte med MGA (Malta Gaming Authority) - Maltas motsvarighet till spelinspektionen - for att presentera vara senaste
spelappar. En spontan kommentar fran myndigheten var att de inte har sett roligare och intressantare sportspel pa lange och de har sett
nagra stycken.

Nya avtal/lkunder

Som vi tidigare har meddelat har vi ett antal nya avtal pa plats och arbetar nu med att fa ut vara produkter i skarp produktion samt att sprida
dem till operatorer via vara samarbetspartners plattformar.

Vi har gjort vara forsta lyckade testtransaktioner med Supabets, som &r en av Afrikas storsta aktér inom sportspel. Innan den har veckan ar
slut har vi gjort de forsta skarpa transaktionerna. Nasta steg ar att fa igang Take5 Live pa deras marknader och darefter en bred lansering
och marknadsféring av produkterna.

Vi ser verkligen fram mot det och hoppas att det inte kommer att ta lang tid innan vi har de férsta transaktionerna fran marknaden i systemet.
Jag aterkommer med information om hur det utvecklas sa fort jag vet mer.

Med Golden Park i Spanien &r planen att vara i skarp produktion i januari 2018.

Den tekniska integrationen ar planerad till i december. Vi samtalar nu med flera spanska operatérer och har ocksa en dialog med Technalis,
en av de ledande plattformarna i Spanien vilken manga av de operatérer vi pratar med ar kopplade till. Om vi far till en integration till
Technalis s& kommer lanseringen gentemot deras kunder att bli snabbare och enklare.

Bede Gaming Ltd, som &r ytterligare en plattform som vi nyligen skrev avtal med, kommer att ge oss en integration och koppling till flera
globala speloperatorer pa hog niva. Jag och vart séljteam startar inom kort dialoger med Bedes kunder och sa fort vi har en kundaccept
startar integrationen till Bede.

Vart avtal med Bravio/Mobimedia ar mycket intressant. Vi har haft en dialog med Bravio sedan tidigt i hostas da de velat ha en "white Label’
produkt. Senare under hésten har de inlett ett Joint Venture med Mobimedia vilket har resulterat i att avtalet med oss inkluderar Mobimedia.

Mobimedia &r innehallsleverantér till ett antal telekomoperatérer i Asien, Pacifics och Mellanstern och nar idag 500 miljioner abonnenter med
sina produkter. Antalet mobilanvéndare i deras regioner 6kar dessutom dramatiskt.

Vi och Mobimedia arbetar nu tillsammans for hitta den basta I6sningen for de olika marknaderna och det &r svart att uppskatta hur lang tid det
kommer att ta. Malséattningen &r att vi ska vara i produktion innan férsta kvartalets utgang 2018.

Samarbetet med var forsta kund i Afrika, Cheza Gaming, bdrjade bra men de fick sedan stora besvar med sin tekniska plattform vilket fick il
foljd att vi inte kunde leverera vara produkter. Cheza Gaming har sedan dess forsokt att hitta en 16sning for vara Take5 produkter. Det har nu
skett och vi kommer att na Cheza Gamings marknader - Kenya, Burundi och Kongo - via Betconstruct som ar en av marknadens ledande
plattformar. | och med integrationen nar vi inte tekniskt bara Cheza utan alla Betconstructs kunder, som &r ett hundra tal. Vi har under
innevarande vecka pabdrjat planeringen av integrationen.
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Forra veckan var vi pa Sigmamassan pa Malta som &r en av de stérre bransch- och spelméssorna i Europa. Dar hade vi ett flertal méten med
operatorer som visat intresse for vara produkter. Vi pabérjar nu uppféljningsarbetet med vara nya kontakter och jag aterkommer
forhoppningsvis med bra nyheter inom en snar framtid. Jag &r séker pa att nar vi har en kritisk massa av kunder kommer vart saljarbete att bli
nagot enklare och mer férutsagbart, det finns en viss "client get client” tendens i branschen.

Intakter



Vi har annu inte kunnat géra nagra sakra estimeringar vad géller intakter utifran skarp produktion. Vara preliminéra kalkyler séger oss dock
att vi med fem till tio operatérer i produktion borde kunna skapa intdkter som ger oss ett positivt kassafléde pa manadsbasis.

Jag tror sjélv att det kan intraffa innan sommaren 2018 och vi arbetar malinriktat mot det. Aven om vi naturligtvis inte kan lova nagot &nnu sa
ser vi de forsta transaktionsflddena fran vara nya kunder i skarp produktion runt hérnet.

SBC Award

Varje ar delas det ut ett pris, SBC award i London, fér basta produkt/bolag i ett antal kategorier. Vi har hamnat pa “"short list” bestaende av
fem bolag i var kategori.

Aven om vi inte vinner s& &r det en fjader i hatten och en bra exponering mot branschen genom att vi har lyckats komma till final. Vi &r stolta
Over att ha blivit utvalda bland manga kénda bolag for att slass om utmérkelsen i finalen.

L&s mer har: http://sbcevents.com/sbcawards2017
Internt

Vi har ocksa borjat arbeta med vad vi kallar SpiffX version 2.0, vilket betyder att vi genomlyser var marknadsplats som vi fatt prioritera ner den
senaste tiden. Syftet ar att vidta atgarder och férandringar i den som syftar till att skapa intékter och langsiktig [onsamhet for SpiffX som
helhet.

Sjalvklart har vi fortsatt stort fokus pa att ta fram nya Take5 produkter. Vi ténker skapa nya koncept att lagga till de fem appar som vi redan
har i portféljen och har fér avsikt att finnas pé flera nya marknader under det kommande &ret. Okad effektivitet, produktutveckling och
marknadsbearbetning tillsammans med vart pagaende licensarbete ar en férutsattning for den globala utrullningen av Take5 produkterna.

Jag ser fram mot ett bra avslut pa aret och en annu béattre start pa det nya.
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Detta pressmeddelande innehaller insiderinformation som SpiffX AB &r skyldigt att offentliggtra enligt EU:smarknadsmissbruksférordning.
Informationen Iamnades, genom ovanstaende kontaktpersons férsorg, for offentliggérande den 29 november 2017. kl. 09:15 CET.

SpiffX utvecklar och marknadsféor konsumentinriktade spelapplikationer for mobila plattformar. Bolaget driver @ven en
handelsplattform med en optionsmarknad och en darkpool (orderbécker med dolda handelsvolymer) for handel i sportodds till
marknadsledande pris via webbplatsen www.spiffx.com. Den operativa verksamheten bedrivs i dotterbolaget SpiffX Malta Ltd
med licens nr LGA/CL3/851/2012 utfardad av Malta Gaming Authority den 26 april 2013.

SpiffX AB d@r marknadsnoterat pa Nasdaq First North och G&W Fondkommission ar bolagets certified advisor.



